
2. 「誰よりも先に選ばれるあなた」を実現する力になりたい。

 
 

＜自己紹介のコツ＞ 

目的は「自分、サービス、自分のインスタグラム」の価値を感じてもらうこと。 

 

絶対に入れるべきは「自分が活動している理由、存在意義」 

相手の市場（治療家の場合は患者）にフォーカスし、そこの問題点を提起し、自分が存在している理由を述

べる。 

今のままだとダメなのを知っているから、力になりたいという想いを伝える。 

 

「この人に会ってみたいな」と思ってもらえたらベスト。 

 

 

【1. 結論、もしくはタイトルを補足する見出し】 

治療家・美容家の方達は、「施術だけ」に専念するべきです。(タイトルと繋がる 1メッセージ) 

 

 

【導入（順番的には最後）⇒目的：読者を引き込む、読みたくさせる】 

①1 メッセージ 

はじめまして。 

神戸を拠点とし、治療家・美容家の方達を対象に 

「ホームページ制作」および 

「集客・ブランディングのコーチング」 

をさせて頂いております、Web ディレクターの Kei です🙂 

 

②ベネフィットをイメージさせる理由 

なぜ治療家・美容家の方達を対象としているのか？ 

それは僕があなた方との関わりが深く、 

 

治療家・美容家がどんな事で悩み 

何を望んでおられるのか？ 

 

を、誰よりも深く理解しているからです。 

いつもヒヤリングがスムーズで「話が早い」と喜んで頂けております😄 

 



③信じてもらう為の理由・根拠 

2 つ前の投稿：[５年間の闘病生活で知ったセラピスト達の悩み]で詳しく話しておりますが、僕はこの 5 年間

ずっと治療家・美容家さんの活躍を近くで拝見し、そのサービスの素晴しさを肌で感じてきた人間です 

そしてあなた方が集客にリソースを割かれ、施術に専念し切れずにいる現状も目の当たりにして参りました

      

 

④結論 

このような背景の下、Web ディレクターとして是非あなた方の集客をサポートさせて頂きたく思い、対象を

美容家・治療家の方にさせて頂くことになりました🙂 

 

 

 

【2.理由】(問題認識：今上手くいかない原因要素をイメージさせる 

 

現在治療院の店舗数は、コンビニの数よりも多いと言われています。 

えげつないですよね😅 

 

近くにコンビニが複数あった場合、どこに入るのかなんて結構気まぐれだったりしませんか？ 

そんな中で勝ち抜かなくてはならないということになります😣 

 

 

ここで少し今までの事を振り返ってみましょうか。 

 

集客について勉強し、 

セミナーに参加したり、 

SEO 対策をしたり、 

色々試してこられましたよね？ 

 

でも実際は、お問い合わせの数が大して変わらなかったり、既存のリピーター頼りで新規のお客様が全然増

えなかったり… 

 

頑張った分の見返りがなく、不満を感じておられるのが現状だと思います😞 

 

ではなぜ状況が変わらないのでしょう？ 

 

お客様は web 上でキーワード検索し、現れた複数の店舗を “比較” して自分の行く店舗を決めます。 

いつまでも集客が変わらないということは、この “比較” の際に「他の店舗よりも魅力的な何か」が欠けて

いるということになります。 

 

現在飽和状態にある美容健康ビジネス。 

その中で勝ち残る為に必要なのは 



『他との明確な差別化』 です⭐ 

 

これが集客効果が上がらず、売り上げが伸び悩む最大の理由なのです。 

 

もしあなたが差別化できないでいるとしたら 

 

(1) お客様を引きつける「世界観」をご自身の中に見い出せていない 

(2) その「世界観」を世に伝える技術がない 

 

この 2 つが主な原因です🙂 

 

【3.具体的には】(解決策：理想的な未来までの必要要素をイメージできる) 

 

「世界観」については、前(右)の投稿でお話させて頂きました。 

 

それほど歌唱力があるわけでもない歌手が大ヒットすることがありますよね？ 

あれは「その人にしかない世界観」に引きつけられるからです🙂 

 

あなただけの世界観を見い出し、それをお客様に届ける事さえ出来れば、『他との明確な差別化』が実現しま

す。 

つまり 

「誰よりも先に選ばれるあなた」 

になれるのです☆ 

 

でもこれを一人でやろうとすると、優れた web 制作およびマーケティングのスキルが必要です。 

何百万ものお金と、年々もの年月がかかってくるのは必須… 

 

そこで  “美容健康ビジネスに精通したクリエイター” である僕の力を頼って下さい👍 

 

僕が『差別化』の為にさせて頂くことは以下の通りです。 

 

①まず、あなたの「世界観」が凝縮されたホームページを制作します。 

 

この時点で他との差別化はある程度可能です。 

そして更に 

 

②SNS やブログにおいて、ホームページとはまた別の形で世界観を伝え(ブランディング) 

③そこからお客様が流れてくるようにパイプを並べる（導線構築） 

 

ここまでやって、はじめて『他との明確な差別化』が実現します🙂 

 



あなたが一人でやろうとすると、何百万の費用、何年もの年限がかかることを 

わずか数十万の費用、3 か月の期間で実現致します☆ 

 

 

【4.結論】(解決策：理想的な未来までの必要要素をイメージさせる) 

僕はこれまで何度も治療家・美容家の方達に救われ、ずっと近くで彼らの頑張りを見て参りました。 

あなた方には施術に専念し、技術を磨き、より多くの人達のお悩みを解決してあげてほしいと心から願って

おります🙂 

 

集客・差別化にお悩みであれば 

お気軽にお声かけ下さいね🖐 

 

 


